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出售您的企业 

当您决定出售您的企业时，交割手续仅仅是这个过程的一部分。一些附加考虑因素可以包括：您出售企业的

原因、您需要收集的信息、您的企业的价值、保守机密、买方的看法、聘用专业人员、研究报价等。如果您

有雇员，您还要通知他们您要出售企业的计划。 

有正当理由出售 

一个潜在的买方经常想知道您为什么要卖掉您的企业。通过提供一个正当理由，您可以帮助买方做出知情决

定。 

出售企业最常见的一些理由是： 

• 个人原因：业主个人生活中的变化是出售企业最常见的动机之一。个人原因可以包括健康变化、

家庭义务、退休或意外的紧急情况。 

• 需要个人财富的流动性：当您个人财富的大部分都投到了企业中时，出售企业为您提供了把财产

转换成现金、从而使您的投资多样化的机会。 

• 需要改变：很多企业家期待着减轻自己拥有一个企业的压力，这样他们就能追求其它兴趣。出售

企业提供了改变生活方式或从事新职业的机会。 

• 高风险和个人责任：如税收、产品责任和公司债务的个人保证等可以因公司的存在逐年增长。出

售企业常常可以把您从这种财务负担中解脱出来。 

收集您需要的信息以便宣传和出售您的企业 

您出售企业时可能需要一系列的文件，包括： 

• 三年的财务报表 
• 三年的报税单 
• 各种结算证书 
• 装置和设备清单 
• 库存近似价值 
• 雇员名单 
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• 客户名单 
• 租约复印件 

• 特许经营协议（如果适用的话） 
• 贷款余额和付款时间列表 
• 设备租约复印件 
• 外部顾问的姓名（如企业经纪人、律师、会计师） 

对您的企业做出现实估价 

您所在地区同类企业的售价可以给您一个您的企业价值多少的概念。 

确定您的企业价值时，同时考虑其有形资产和无形资产是很重要的。买方可能愿意为一个已经建

立起来且有无形资产的企业付出较高的代价。无形资产包括： 

• 您的企业的声誉 
• 客户对企业的信任  
• 企业的客户服务技巧 
• 您的企业长期积累的专业知识 

保守机密 

为了避免走漏可被您的竞争对手利用的消息，请只向认真考虑的潜在买家提供财务信息。您还可以要求潜在

买家签署一份不泄密协议。 

买家的看法 

向一个买家介绍您的企业时，要设想如果您自己在收购这个企业，您希望看到哪些东西。确保买家看到您的

企业有利可图的各个方面。 

考虑聘用专业人员 

在某些情况下，您可能想要聘用一个企业经纪人或律师来帮您出售您的企业。 

聘用一个企业经纪人的好处有： 

• 一个经纪人可以作为您的代理、节省您的时间、代表您与潜在的买家打交道。 
• 有些潜在的买家与一个专业中介交谈可能会感到更舒服。 
• 一个专门在某个行业做业务的经纪人可能有些熟人，这些熟人中也许就有人对购买您的公司感兴

趣。 

对任何法律事务您可以请教律师协助您，譬如： 

• 为潜在买家准备一份您的企业的概要介绍 

• 撰写买卖协议 

• 撰写或审查任何需要签署的合同 
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要有耐心，仔细研究每一份报价 

洽谈出售您的企业时不要心急。接受一份报价之前先研究您收到的所有报价；需要的话，提供一个还价。 

雇员 

确保您的雇员从您那里而不是从别人那里听说该企业的出售。无论您选择在您出售之前或是找到

买家之后告诉他们，您的雇员中有些人或许还是决定去其它地方找工作。要意识到这种可能性，

并为减少它对出售企业的影响做出计划。 
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