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 بیع عملك التجاري
تشمل بعض النقاط الإضافیة التي  إذا قررت بیع عملك التجاري، فإن إبرام صفقة البیع لیس إلا جزءاً واحداً من عملیة البیع. قد

ینبغي أخذھا في الاعتبار ما یلي: السبب الذي یدفعك للبیع، والمعلومات التي تحتاج إلى جمعھا، وقیمة عملك التجاري، 
والحفاظ على السریة، ومنظور المشتري، وتوظیف مھنیین، ودراسة العروض. إذا كان لدیك عمال وموظفون، ینبغي أن 

 بیع عملك التجاري.تخبرھم بخطتك ل

 یجب أن یكون لدیك مبرر مقبول للبیع
غالباً ما یرید المشتري المحتمل أن یعرف سبب بیعك لعملك التجاري. فإذا أعطیت البائع مبرراً مقبولاً فإنك ستساعده على 

 اتخاذ قرار مستنیر.

 فیما یلي بعض الأسباب الأكثر شیوعاً لبیع عمل تجاري:

حدوث تغییر في الحیاة الشخصیة لصاحب العمل ھو أحد الدوافع الأكثر شیوعاً لبیع عمل تجاري. أسباب شخصیة:  •
 وتشمل الأسباب الشخصیة تغییرات في الصحة، والواجبات العائلیة، والتقاعد، والطوارئ غیر المتوقعة.

عمل التجاري، فإن عندما تكون معظم ثروتك الشخصیة مستثمرة في الالرغبة في الحصول على سیولة شخصیة:  •
 فكرة البیع تمنح لك فرصة تحویل موجوداتك إلى نقد وتنویع استثماراتك.

یتطلع العدید من رجال الأعمال یوما ما إلى خفض الضغوط الناتجة عن امتلاك عمل تجاري الحاجة إلى التغییر:  •
في أسلوب الحیاة أو فرص مھنیة  حتى یتمكنوا من التفرغ إلى اھتمامات أخرى. إن بیع العمل التجاري یمنح تغییراً 

 جدیدة.

قد تتراكم الخصوم مثل الضرائب ومسؤولیة المنتجات والضمانات مخاطر عالیة وخصوم أو مسؤولیة شخصیة:  •
الشخصیة لدیون الشركة طوال حیاة الشركة. وقد یكون بیع عملك التجاري الحل الذي یخفف عنك ھذا العبء 

 المالي.

 اج إلیھا لتسویق عملك التجاري وبیعھاجمع المعلومات التي تحت

 قد تحتاج إلى عدد من الوثائق عندما ترید بیع عملك التجاري، ومن بین ھذه الوثائق نذكر:

 ثلاث سنوات من القوائم المالیة •
 ثلاث سنوات من التصریحات الضریبیة •
 العدید من شھادات التخلیص •
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 لائحة بالتثبیتات والأجھزة والمعدات •
 ة للجردالقیمة التقریبی •
 لائحة بالعمال والموظفین •
 لائحة بالزبائن •
 نسخ من عقد الإیجار •
 اتفاق الامتیاز (إن وجد) •
 لائحة بالدیون مع الرصید وجدول المدفوعات •
 نسخ من عقد استئجار الأجھزة والمعدات •
 أسماء المستشارین الخارجیین (مثل سمسار خاص بالأعمال التجاریة، محام، محاسب) •

 لعملك التجاريوضع تقییم واقعي 

یمكن لأسعار البیع التي تباع بھا الأعمال التجاریة التي تشبھ عملك التجاري في منطقتك أن تعطیك فكرة عن القیمة المالیة 
 لعملك التجاري.

 عند تقییم قیمة عملك التجاري، من المھم أن تأخذ في الاعتبار الأصول المادیة والمعنویة. قد یكون المشترون مستعدین لدفع
 ثمن عال لشراء عمل تجاري قائم بذاتھ ولدیھ أصول معنویة، التي قد تشمل ما یلي:

 السمعة الجیدة لعملك التجاري. •
 ثقة الزبائن في عملك التجاري. •
 مھاراتك في خدمة زبائنك والاعتناء بھم. •
 الخبرة التي اكتسبھا عملك التجاري على مر السنین. •

 الحفاظ على السریة

ت قد تستخدم لمنافسة عملك التجاري، لا ینبغي لك أن تعطي المعلومات المالیة إلا للمشترین الجدیین. لتجنب إعطاء معلوما
 ویجوز لك أن تطلب من المشتري المحتمل أن یوقع على اتفاق عدم إفشاء المعلومات.

 منظور المشتري

تشتري ذلك العمل التجاري.  تأكد من  علیك أن تعرض عملك التجاري على المشتري كما ترید أن تراه أنت لو كنت ترید أن
 أن المشترین یعرفون الجوانب المربحة لعملك التجاري.

 فكر في توظیف مھنیین

 في بعض الحالات، قد ترغب في توظیف سمسار خاص بالأعمال التجاریة أو محام لمساعدتك على بیع عملك التجاري.

 مزایا توظیف سمسار خاص بالأعمال التجاریة: وفیما یلي بعض

 یمكن للسمسار أن یعمل كوكیل ینوب عنك لبیع عملك التجاري إلى المشترین المحتملین مما قد یوفر عنك بعض الوقت.

 قد یفضل بعض المشترین المحتملین التحدث إلى وسیط مھني ویرتاحون إلیھ.

 .صالات وقد یعرف أشخاصاً لدیھم اھتمام في شراء شركتكقد یكون لدى السمسار المتخصص في قطاع معین ات
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 یمكنك استشارة محام لتقدیم المساعدة إلیك بخصوص أیة قضایا قانونیة مثل:

 إعداد ملخص لعملك التجاري لتقدیمھ على المشترین المحتملین. •

 تحریر عقد الشراء أو عقد البیع. •

 تحریر أو مراجعة أي عقود قد تحتاج إلى توقیع. •

 تمھل وقم بدراسة كل عرض بعنایة

لا تتسرع في التفاوض حول بیع عملك التجاري وخذ الوقت الكافي لذلك. علیك بدراسة العروض التي تستلمھا قبل قبولھا وقدم  
 العرض المضاد إذا اقتضت الضرورة.

 العمال والموظفون

قم بإخبار عمالك وموظفیك شخصیاً بقرار بیع عملك التجاري قبل أن یخبرھم أحد آخر.  وسواء اخترت إخبارھم قبل البیع أو 
بعد أن تجد مشتریاً، ربما قد یقرر بعض عمالك أو موظفیك أن یبحثوا عن عمل لھم في مكان آخر. كن على علم بھذا الاحتمال 

 ع عملك التجاري.وخطط لھ لتقلیص الأثر على عملیة بی
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